
åter 

Teknisk säljare 

KAMIC, Karlstad Automatic AB är ett ISO certifierat handels- och agenturföretag. Vi 

erbjuder den nordiska marknaden produkter och systemlösningar mot el- och elektro-

nikindustrin. KAMIC är idag 40 anställda och omsätter ca140 miljoner kronor.

KAMIC, Karlstad Automatic AB växer och behöver förstärka sin utesäljorganisation 

inom produktområdena elteknik och elmiljö. Produktområdena ingår i det pan-nordiska 

affärsområdet KAMIC GROUP Electronics.  

 
Inom produktområdet elteknik ingår microbrytare, gränslägesbrytare, givare och sen-

sorer mm från Honeywell, och inom elmiljö: filter, lister, överspänningsskydd mm från 

leverantörer som Schlegel, Tesch m fl. Mer information finns på www.kamic.se. 

 

V i  e r b j u d e r :  

En position i en pan-nordisk organisation med stimulerande uppgifter och en spännande 

och utvecklande framtid. Du får jobba med kända varumärken med stor potential där 

många idag är marknadsledande.  

 

Ersättningar: Månadslön, bonussystem, tjänstebil och andra förmåner. 

Körkort: B-körkort krävs.  

Språkliga krav: Goda kunskaper i svenska/ engelska - tal och skrift.  

Tillträdesdag:  Snarast.

Företaget HR Resurs handhar rekryteringen. För mer information om tjänsten ring Pär  

Hyllienmark, 0738- 20 60 60 eller 054- 40 500 60. Vi avser att tillsätta tjänsten så fort 

som möjligt – intervjuer kommer att ske löpande.

 

Ansökan med tillhörande CV skickar du till: info@hrresurs.com märkt ”KAMIC”. Alla 

ansökningar behandlas konfidentiellt.

D u  s o m  s ö k e r : 

Har några års erfarenhet som utesäljare från el- eller elektronikbranschen. För att nå 

framgång krävs ett teknik-intresse och förmågan att skapa goda relationer. Du är resultat-

fokuserad, ansvarstagande och strukturerad.

D i n  r o l l :  

Som teknisk säljare skall du hjälpa våra kunder med materialval och lösningar. Att 

ha en förståelse för kundens applikation och verksamhetsområde är av stor vikt för att 

nå framgång. Vi kallar det In-Design. Att sälja en lösning och inte en produkt skapar 

förtroende och långa relationer. 

 
Du arbetar självständigt i ditt distrikt med eget budgetansvar. Vi förväntar oss en hög 

aktivitet där du har regelbunden kontakt med befintliga kunder samt tar initiativ till 

nykundsbearbetning. Till din hjälp har du en innesäljorganisation placerad i Karlstad.

 

A  C O M PA N Y  I N  K A M I C  G R O U P  E L E C T R O N I C S


